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全国22店舗 
    売上20億達成

　　単位:千円・税別

急成長した独自のビジネスモデル＆

ノウハウを提供します！

年間売上実績・目標



COMPANY PROFILE
会社概要 ららぽーと海老名

下北沢店

ららぽーとTOKYO-BAY

(祝)

(祝) (祝)

福岡倉庫

045-900-9362

0467-84-9017

0467-55-8805

0467-38-7752

0463-20-9499

福岡県粕屋郡久山町大字山田1238811-2502

TOKYO-BAY
〒273-0012
千葉県船橋市浜町２丁目１－１ ららぽーとTOKYO-BAY北館2階

0474-21-7134

海老名
〒243-0482
神奈川県海老名市扇町１３－１　4F

046-212-2006

下北沢
〒155-0031 
東京都世田谷区北沢2-19-17 サザン石井ビル

03-6826-2800

092-600-2117

POPUP
全国各地に期間限定でオープン！
今どこで開催しているかは公式instagram、またはスタッフに
お問い合わせください。

九州縦貫自動車道

山陽
新幹
線

土井

福岡
倉庫

名古屋大須店
〒460-0011  名古屋市中区大須2丁目17番11号
マーベリックビル 1F

052-990-4502

名古屋PARCO店
名古屋
ららぽーと愛知東郷店
イオンモール土岐店

大須店

東館2F



BUSINESS METHOD
ビジネスモデル



DISTRIBUTION
流通

タイ・パキスタン
現地法人・倉庫

洗濯・検品・値分け・値付け

卸売店頭

輸出

輸入



• 古着市場（リユース）の未来予測→右肩上がりで10年後にはファストファッションを追い抜く 
• 古着市場（リユース）が右肩上がりな理由→エシカル消費、節約マインド、個性への追求 
• エシカル消費→買い物にも意味を持って購入する 
• 節約マインド→コロナパンデミックの影響 
• 個性への追求→ノスタルジーなファッションを求める



小売型

小売型

RETAIL 
  SHOP



小売型

卸売型

WHOLE
SALE



TARGET
顧客



SYSTEM
加盟金

300万

保証金

100万

ロイヤリティ

月間売上の7% 古着屋3peace

屋号 店舗

路面店・商業施設

路面店

20坪以上

200坪以上

仕入条件

※お問い合わせ 300万

3peace / 100%
※最低20万

月間売上の10% 3peace / 100% 古着卸売倉庫3peace

小売店舗型

卸売店舗型

オプション

SNSサポート
物件斡旋サポート

SNSサポート
値札・値分けサポート

FC加盟条件

※全て税別



サポート体制


- 開業前


①立地面のノウハウ提供・調査 ＆ テナント斡旋も可


②マーケット動向の調査と販売商品の選定・仕入れ


③内外装に関する指導


④商品レイアウト・陳列に関する指導


⑤店舗オペレーション研修の実施


⑥プロモーションの協力（プレスリリースの配信、SNS での告知など）


- 開業後


①本部バイヤーの仕入れによる売れ筋商品の納品


②売上向上につながる販売データ、情報の共有


③不定期の店舗訪問と改善提案

SUPPORT



MODEL CASE
 月間売上

300万

仕入原価

90万

ロイヤリティ

21万

家賃 光熱費・雑費人件費

60万小売店舗型

卸売店舗型

利益     /     利益率

収益シュミレーション

月間売上

3000万

仕入原価

1500万

ロイヤリティ

300万

60万 15万 54万    /   18%

人件費 家賃 光熱費・雑費 利益     /     利益率

300万 100万 100万 700万    /   23%

※全て税別

















Spring
商品展開イメージ



Summer
商品展開イメージ



Autumn
商品展開イメージ



Winter
商品展開イメージ



SNS   SUPPORT   PLAN




